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FOMANAGEMENT

L'ACCADEMIA DEGLI ACQUISTI
E SUPPLY MANAGEMENT

Early Bird

LUOGO
Milano

SEDE
Sede ADACI - Via Spezia 11

DATA
17 novembre 2014
Orario: 9.00/18.00

CORSO ABBINATO
Al PERCORSI QUALIFICATIVI
ADACI

http://www.adaci.it/it/Qualifi-
cazione-professionale-ADACI/

QUOTE SPECIALI
DI ISCRIZIONE

Soci ADACI
€700,00 + IVA

Non Soci ADACI
€900,00 + IVA

Per i Professionisti Qualificati L2
€ 490,00 + IVA

Per i Professionisti Qualificati L3
€ 350,00 + IVA

SCONTO DEL 15%

A CHI SI ISCRIVE

CON ALMENO
QUATTRO SETTIMANE
DI ANTICIPO*

*con esclusione delle quote professionisti qualificati

Agevolazioni per:
- iscrizioni multiple alla stessa giornata
- acquisto di pacchetti formativi

e piano studi

Per informazioni e iscrizioni:
Lorena Agrimonti

02/40072474 - 02/40090362 (int. 3)
formanagement(@ adaci.it

Adaci si riserva la facolta

di spostare la data del Corso
se il numero dei partecipanti

& inferiore al minimo previsto.

DAL SOLLECITO ALLO SVILUPPO
FORNITORE PER UN’EFFICACE GESTIONE
DEL CONTRATTO (L2)

Docente:
Fabrizio Albino Russo
CONTENUTI
| ritardi di consegna e le non-conformiter qualitative inficiano il regolare flusso
dei processi produttivi e aumentano il costo dei beni e servizi acquistati del 2%-
3%. Ci'si da un gran da fare per conseguire saving potenziali, per poi perdere
quasi futto per la mancanza di un efficace sistema di gestione degli ordini. |l
processo d'acquisto non finisce con I'emissione dell'ordine. Esso infafti & com-
posto dalla fase di preassegnazione e post-assegnazione contratfo e non &
defto che quest'ulima sia meno importante della prima. Sollecito, follow-up,
visite ispettive, reporting periodico, predisposizione e aggiornamento GANTT
sono alcune delle attivitar che fanno capo alla stessa. Se esperite efficacemen-
te, i ritardi consegna e le non conformita si riducono a livelli tollerabili.

OBIETTIVI

- Evidenziare l'importanza di un efficace gestione del contratto

- Familiarizzare con gli strumenti della sua gestione

- Apprendere le tecniche di sviluppo fornitore per eliminare alla base le cau-
se dei ritardi e non conformite.

PRINCIPALI TEMI TRATTATI

- Brainsforming sul fema: “Responsabilitar degli acquisti in relazione al termi-
ne di consegna e modalita di gestione delle richieste sotto lead-time”

- Lead-time di mercato, tempi di emissione richieste d'acquisto e ordini

- Data consegna e rimedi giuridici della committenza nei casi di ritardo con-
segne

- Processo di riduzione dei lead-time e dei tempi interni

- La gestione del contratto e la stesura del piano gestionale:
- sollecito e follow-up
- reporting periodico
- visite ispettive
- predisposizione e aggiornamento GANTT
- gestione ritardi e difeftologia

- La gestione flessibile delle date consegna: i pro e i confro

- Adozione degli indicatori di prestazione per misurare rispetto consegne e
requisiti di qualita: tipologia e problemi applicativi

- Lo sviluppo fornitore: concetto, vantaggi, processo, attori e modalita appli-
cative.



